QUAL O SEGREDO DO MARKETING DE RELACIONAMENTO

Veja no organograma abaixo, a diferenca do comercio
tradicional e o marketing de relacionamento.

Marketing de
Relacionamento

MERCADO TRADICIONAL
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No Sistema tradicional, vocé precisa se formar em uma
fuculdade de 4 a 5 anos e investir em média R$ 800,00 por
més. Ou seja, R$ 48 mil, sem contar custos de alimentagtio,

transportes e todo o tempo dispensado para a formagdo.

Porém tudo isso, niio garante 100% de sucesso para continuar

trabalhando na darea que se formou. Como exemplo em nosso

Pais, temos milhares de formandos que nio exercem a mesma

tin:t ”fbwnuguo. Isso é apenas um compurulwo e de forma




No sistema de Marketing de Relacionamento, vocé investe
apenas na compra do primeiro pedido de produtos ou servigos,
que podem variar de empresa para empresa, além disso tem o
consumo mensal de ativacdo. Com esse pequeno custo inicial se
for considerado em relacéio ao sistema tradicional, é muito
baixo. Além disso, vocé ird receber cursos e treinamentos
{degrsos, sobre técnicas de abordagens, gatilhos mentais,

&f murkeimg dlgltul controle fmuntelro, etc...
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Empresa de MARKET
RELACIONAMENTO

“Pense em um grande HIPERMERCADQ”

LA ANAAN
Onde vocé consumindo mensalmente ﬁ
produtos, que além de consumir, vocé A,

indicando seu visinho, amigos e familiares

para tornarem-se também CONSUMIDORES, ™ |
esse “HIPERMERCADOQ” te remunerara pela

sua gestiio de equipe. Quanto maior vocé

formar uma grande equipe, maior sera sua
REMUNERACAO.




0 QUE E MARKETING DE REDE / MULTINIVEL / VENDA DIRETA
OU RELACIONAMENTO?



Como escolher a melhor empresa de Marketing de Relacionamento?

Empresas de marketing de rede geram mvita polémica no
Brasil. Mas isso se deve mais a desinformacdo do brasileiro do
que propriamente ser um mal negocio. Pelo contrario, abrir um

negocio de vendas diretas ou marketing de rede ¢ uma
excelente fonte de lucro e aprendizado empresarial. Mas para
isso voce precisa escolher se conectar a uma empresa seria, de
grande porte, com um excelente programa de freinumento e,

ndo menos importante, um excelente plano de marketing e

remuneragdo, que ndo mudem no meio da PERCURSO, que

esteja consolidada em pelo menos em 5 continentes e o mais
importante, fazer parte de uma equipe vencedora de sucesso.







